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Kraftigt 6kat intresse for

MW Power AB konstruerar och
tillverkar pannor for biobranslen
i sin verkstad i Savsjo.

biobransle fran industriforetagen

MW Power AB i Sdvsjo marker en
kraftig okning i antalet forfragning-
ar och pagaende projekt som galler
byte fran fossila branslen till bio-
bransle i industriforetag. Risken ar
att vi ar pa vig mot en 6verhett-

ning, varnar Anders Steen, vd pa
MW Power AB.
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— FOR TRE AR SEDAN hade vi omkring 5-6
projekt pa ging inom bioenergi. Idag ir det
ett 50-tal projeke pd gdng. Intresset har stigit
mycket kraftigt och vi ser inget som visar pa
att det kommer att avta.

— Nir vi har kontakt med féretag mérker
viatt det &r mdnga som inte kdnner till att
man kan 18sa energiforsorjningen pa ett an-
nat sitt in med olja eller gas. Det fir man ha
forstdelse for. Deras dagliga fokus ar att dill-
verka och silja en produke, energin till pro-
cessen mdste finnas men hur den tas fram ir
inte huvudfokus, siger Anders Steen.

Nu kommer livsmedelsbranschen
— Tvitteribranschen var tidigt ute med att
konvertera till bioenergi beroende pé att de
inte har négon skattesubvention pé fossila

brinslen. De har ocksi en aktiv branschfor-
ening som sprider budskapet att det 4r bra
att konvertera. Vara siljare har dven de pé-
verkat genom att vara vildigt aktiva och rik-
ta in sig mot tvitterier. Nu ser vi ett okat in-
tresse frin livsmedelsbranschen som ir nista
bransch som kommer att gi 6ver till bio-
brinsle pa bred front, siger Thomas Claes-
son, marknadschef pA MW Power.

Mer engagemang kravs
MW Power har levererat fem anliggningar
till evdtterier sedan 2010.

—Béde vi och kunderna har dragit erfa-
renheter av dessa projekt. Vi dr nu vil rus-
tade och har skakat av oss barnsjukdomarna
som har funnits inom brinsletransport och
brinsleberedning. Vir gedigna erfarenhet




Fokus: Bioenergi i industri

inom vatten- och &ngsystem har medfort att
dessa delar av systemen genomgéende har
fungerat bra.

— Vi har lirt oss att vi miste jobba med
lite storre tekniska marginaler for att klara
variationer i branslekvalitet. Det handlar
ocksa om att kunden méste ligga lite mer
engagemang i anliggningen jimfort med
om man anvinder olja. Aven om det har fun-
nits mindre problem hos nigra kunder s& har
vi varit mdna om att inte sitta dem i klistret,
siger Anders Steen.

Anpassade l6sningar

— Vikan standardisera utrustningen vildigt
lingt, men nir man vil sitter sig och disku-
terar med kunden sd blir det ofta anpassade
16sningar. Speciellt om man ska placera den
nya utrustningen i ett befintligt pannhus.
Det ir alltid enklare att leverera ny utrust-
ning till en ny byggnad, d& kan man opti-
mera systemet pé ett bittre sitt och har of-
tast mer plats.

MW Power levererar system f6r bdde hel
pellets och tripulver. De storre anliggning-
arna, frin ca SMW, byggs for tripulver
bland annat fér att snabbt kunna reglera ef-
fekten. Tripulverbrinnarna har ocksd maj-
lighet att anvinda olja och gas som reserv-
brinsle om det skulle behévas.

Kort aterbetalningstid
Investeringens storlek beror naturligtvis pa
forutsiteningar for varje projeke.

—En investering i pulveranliggning lig-
ger pa mellan 20 och 30 miljoner kronor. En
pelletseldad anliggning kriver oftast en in-
vestering pd mellan 5 och 10 miljoner kronor
beroende pa férutsiteningarna, forklarar
Thomas Claesson.

Aterbetalningstiden for investeringen be-
ror pé forutsittningarna, men oftast ligger
den pd mellan 2 och 4 4r. Det ir vildigt kor-
ta tider for att vara energianliggningar.

Blir det 6verhettning?

— Slutet av 2012 och borjan pa 2013 har
priglats av lagkonjunktur. Det finns ménga
industrier som ir intresserade av att gora af-
firer och inser fordelen, men de tvekar lite
pa grund av osikerheten kring vart konjunk-
turen dr pa vig. Det ir synd eftersom minga
foretag ar finansiellt starka och skulle kunna
gora den hir investeringen. Risken 4r act det
blir en verhettning nir manga kommer pd
att detta dr ndgot de redan borde ha gjort,

siger Anders Steen. Nir skattesubventionen
minskar den 1 januari 2015 kommer intres-
set att 6ka ytterligare. Leveranstiden fér en
anliggning dr 5-12 ménader beroende pd
storlek och forutsiteningar. Det dr en uppen-
bar risk att det kan bli verhettning.

— Vi kan inte bygga specialanpassade

anliggningar mot lager. Det fungerar inte
eftersom alla anldggningar ir speciella.
Men om det vore mojligt sd skulle vi bygga
upp lager nu. Vi kan inte forbereda oss sir-
skilt mycket, annat in mentalt, avslutar
Anders Steen. B

Text: Anders Haaker

De senaste aren har MW Power levererat en handfull anganlaggningar till
tvatterier, nu 6kar intresset fran livsmedelsindustrin, enligt Anders Steen
(t.v.) vd fér MW Power och Thomas Claesson, marknadschef pa MW Power.
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